


n C l n 6 6 T u n C c l wat jaren voorbereiding en 
zweetdruppels gekost voordat de Nieuwegeinse Golf 
Club zijn poorten kon openen. En Jos Bakker heeft alles 
van dichtbij meegemaakt. Want vanaf de oprichting van 
de vereniging in 1986 is hij voorzitter, en daarmee is hij 
de langstzittende golfvoorzitter in Nederland. 
'Hij is de enige voorzitter die er al was toen ik in novem-
ber 1988 bij de NGF kwam,' zegt NGF-directeur Henk 
Heijster, bij wie we navraag deden. 
Jos Bakker vindt het geen prestatie. 'Het heeft alles te 
maken met de geschiedenis van de club', zegt hij zelf. 
Die geschiedenis gaat niet eens zo heel ver terug. 
Halverwege de jaren tachtig nam een aantal golfenthou-
siasten, onder wie Bakker die zelf lid was op De Haar, het 
initiatief voor een golfbaan in de gemeente Nieuwegein. 
Het werd uiteindelijk een kleine 9-holes baan op amper 
elf hectare grond. 
Bakker: 'Met de hakken over de sloot kregen wij de B-sta-
tus. De NGF heeft er lang over moeten vergaderen. Maar 
er was gewoon niet meer grond.' 

TE KLEIN 
Het enthousiasme voor de nieuwe accommodatie werd 
snel minder toen bleek dat de baan niet goed was aange-
legd en bij een regenbui snel onspeelbaar was. 
Bovendien merkte de vereniging dat de baan te klein was 
om te kunnen groeien en dat betere spelers wegtrokken 
naar clubs met volwaardige banen. Daarnaast was zo'n 
kleine accommodatie commercieel niet interessant. 
Toen de gemeente ook nog eens het terrein graag terug 
wilde hebben om huizen op te bouwen, besloot de club op 
zoek te gaan naar een nieuw terrein. De provincie en 
omringende gemeenten werden geconsulteerd en toen 
bleek dat er voor het gebied Laaggraven-Zuid (ten zui-
den van Utrecht), deels in de gemeente Houten en deels 
in Nieuwegein, al een recreatiebestemming was afgege-
ven. Er hadden zelfs ooit plannen gelegen om in dit 
gebied een openbare golfaccommodatie volgens het 
Spaarnwoude-model aan te leggen. De golfsport was dus 
al bekend bij de provincie. 

Het terrein lag rond het zeventiende-eeuwse kasteel 
Heemstede, dat in 1987 door brand bijna volledig werd 
verwoest. De nieuwe eigenaar, een projectontwikkelaar 
die het geheel wilde restaureren, had plannen voor een 
hotel en een golfbaan paste daar goed bij. 
Jos Bakker: 'We hebben een aantal malen met elkaar 
rond de tafel gezeten en uiteindelijk in 1995 een inten-
tieverklaring getekend. Maar wat gebeurde: in 1996 stop-
te de projectontwikkelaar ermee en verkocht de ruïne. 
De nieuwe eigenaar had geen enkele affiniteit met golf.' 
Uiteindelijk kwamen de partijen toch tot elkaar en kon-
den de voorbereidingen voor de ontwikkeling beginnen. 
Bakker: 'Vanaf dag één is de hele club erbij betrokken 
geweest. Ja, dat betekende inderdaad wel eens zeer 
levendige ledenvergaderingen, maar uiteindelijk zijn we 
eruit gekomen.' 
In eerste instantie werden verschillende projecten beke-
ken, vervolgens hebben vertegenwoordigers van de club 
met enkele golfbaanarchitecten gepraat. Uiteindelijk 
viel de keuze op Alan Rijks. 
'Zijn stijl van ontwerpen sprak ons aan. Wij wilden niet 
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een al te makkelijke baan, maar ook niet een die alleen 
speelbaar was voor scratchspelers, met veel variatie en 
verrassingen. Rijks heeft er hoogteverschillen in 
gebracht. Zijn aanpak vinden wij wat gedurfder dan je 
soms bij anderen ziet.' 
De totstandkoming van de baan ging in de beginperiode 
gepaard met de nodige tegenslag. Architect Alan Rijks: 
'Het was een heel nat gebied, met klei aan de bovenkant 
en daaronder zand. Dat wilden we omkeren. Maar de 
zomer van 2000, toen we wilden beginnen, was extreem 
nat. Het is toen nog geen twee weken droog geweest, dus 
hebben we niets kunnen doen. Die periode van nattig-
heid heeft eigenlijk heel 2000 geduurd. Helaas was ook 
2001 erg nat. Maar we zijn toen wel begonnen en hebben 
in recordtempo de baan aangelegd. In de zomer van 2002 
hebben we ingezaaid en aangezien het toen heel goed 
weer was, kon de club in oktober al spelen.' 
Al met al heeft de ontwikkeling volgens Rijks zo'n ander-
half jaar vertraging opgelopen. Voor de club was dat ver-
velend omdat ze van hun oude plek weg moesten en dus 
een zomer zonder baan zaten. 

Ondanks alle tegenslag is Alan Rijks tevreden over het 
eindresultaat. 'Er zit een grote variatie in holes en heel 
aardig is dat je vanaf bijna elke plek in de baan het 
kasteel kunt zien. Het clubhuis is dusdanig gesitueerd 
dat je vanaf het terras ook pal uitzicht hebt op het 
monument. Je voelt je dus een beetje kasteelheer.' 
Van de oorspronkelijke 25 hectare die voor de negen 
holes waren bedoeld, ging nog een stuk af, omdat de 
bewoners van twee huisjes in een stukje bos midden op 
de baan op het laatste moment weigerden weg te gaan. 
Alan Rijks:' In het oorspronkelijke ontwerp liepen daar 
twee holes doorheen. Ik moest het dusdanig aanpassen 
dat ze eromheen gingen, maar ook dat, als het gebied vrij 
zou komen, het in het ontwerp zou kunnen worden opge-
nomen met behoud van de bestaande tees en greens.' 

KASTEELTUINEN 
De investeringen voor de club waren fors: bijna 4,8 mil-
joen euro, daarvan is veertig procent in de baan gegaan. 
Voorzitter Bakker: 'Door onze ervaring met de oude 
baan, wilden we per se een goede drainage, daar is veel 
aandacht en geld naar toe gegaan. Het grond verzet is 
enorm geweest. Ik heb begrepen dat elke kuub grond 
hier zo'n viermaal is verzet. Maar we hebben nu ook een 
baan die 360 dagen per jaar bespeelbaar is.' 
In de zomer van 2002, toen de vereniging zonder baan 
zat, bleek hoe gastvrij de golfclubs in de omgeving 
waren. De competitie kon gewoon doorgang vinden 
omdat er werd gespeeld op de Hoge Kleij, Biddinghuizen, 
Amelisweerd en de baan van Kromme Rijn. 
Nu de nieuwe accommodatie, die op 23 mei officieel ^^ 

COlflOURNAAL 



GOLFJOURNAAL C L U B P O R T R E T 

geopend is, een feit is, resten er nog twee zaken. 
Jos Bakker: 'Allereerst moeten we een gezonde exploita-
tie van de grond zien te krijgen. Daarnaast zou ik het 
leuk vinden als ik bij mijn afscheid (dat officieel pas 
over tweeënhalf jaar is) de aanzet heb kunnen geven 
voor de uitbreiding naar achttien holes.' 
Dat laatste lijkt wel wat voorbarig voor een club die net 
de deuren van een grotere accommodatie heeft geopend. 
Maar volgens de voorzitter is het voor de verdere ont-
wikkeling van de club en alle activiteiten eromheen 
belangrijk. 
'We hebben nu een wachtlijst van meer dan honderd per-
sonen, terwijl het ledenbestand nauwelijks muteert. We 
vragen ons wel eens af of we dat eigenlijk wel kunnen 
maken, want de wachttijd is zeker een jaar of zes, zeven. 
En bovendien groeit de belangstelling voor golf nog 
steeds.' 
De tweede negen holes zouden moeten komen aan de 
andere zijde van het kasteel, rondom de plek waar vroe-
ger de prachtige kasteeltuinen lagen Mocht het ooit 
zover komen, dan krijgen alle holes namen die verwijzen 
naar de historie van Kasteel Heemstede. Het lijstje is er 
al, maar wordt pas tevoorschijn gehaald als er achttien 
holes liggen. 
Ondertussen wordt hard gewerkt aan een actief jeugdbe-
leid en de verhoging van het spelniveau. 
Bakker: 'We hebben veertig jeugdleden, zo'n acht pro-
cent van het totale bestand. Ze krijgen lessen en bege-

leiding en we hopen dat dit aantal gaat stijgen. 
Met de installatie van een technische commissie willen 
we bereiken dat het spelniveau van onze leden systema-
tisch stijgt. 
In de afgelopen jaren zijn onze eerste teams een aantal 
malen kampioen van Nederland geweest bij de B-clubs. 
Nu gebiedt de eerlijkheid mij wel te zeggen dat het aan-
tal B-clubs steeds minder werd. Daarom kijken we zo uit 
naar het moment dat we de A-status krijgen. Dan kunnen 
we ons weer meten met andere clubs, die bovendien wat 
dichter bij huis liggen, want we reizen nu het hele land 
af.' 

GASTVRIJ 
De NGC wil graag een steentje bijdragen aan de ontwik-
keling van de golf en daarom zijn greenfeespelers meer 
dan welkom. De NGC leidt ook op voor het witte GVB en 
houdt voor de witte GVB'ers de handicapregistratie bij. 
Dat aan die visie ook een financiële argumentatie ten 
grondslag ligt, wil de voorzitter niet ontkennen. 
'Wij willen een club zijn met een aanvaardbaar contri-
butieniveau, commercie is hier dus welkom. 
Greenfeespelers, sponsors en bedrijfsleden ontvangen 
wij graag.' 
De accommodatie van de NGC is erop ingericht. Naast de 
grote baan met negen holes is er een uitgebreide par-3 
oefenbaan met drivingrange waarvan de helft van de 
afslagplaatsen overdekt is. Het aardige van de oefen- •• 
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baan is dat alle hindernissen van de grote baan erin ver-
werkt zijn. 
Het clubhuis ligt op een terp en biedt ruim uitzicht over 
de hele baan. Maar de meeste aandacht vanaf het grote 
terras zal ongetwijfeld uitgaan naar de spelers op hole 
negen, die over een enorme vijver de green moeten zien 
te halen. 
Het clubhuis, is royaal maar niet overdreven groot. Door 
de grote raampartijen, in combinatie met veel hout, oogt 
het licht en gezellig. Over de indeling is goed nagedacht. 
Zo is er in het restaurant een apart afgescheiden eetge-
deelte en zijn de kleedkamers ook van buitenaf toegan-
kelijk. 
Opmerkelijk is ook de aparte kamer die is ingeruimd 
voor het archief waar de club alle ruimte heeft om 'zijn 
geschiedenis' op te slaan. 
Wellicht dat dit historisch besef is ingegeven door de 
aanwezigheid van het monumentale kasteel Heemstede. 

De enige golfclub met 
een eigen borrel: de 
Nieuwegeinse 
Golfborrel, een speciale 
kruidenbitter 

NIEUWEGEINSE GOLF CLUB 
Heemstedseweg 32A 
3932 LS Houten 
Telefoon: (030) 604 21 92 

BEZOEKERSREGELING 
Bezoekers we lkom, voor grote baan geldt m i n i m u m 
(wi t ) GVB. 

GREENFEE 
Gro te baan € 40,- (week en weekend), 
voor 9-holes geldt een kor t ing van vi j f t ig procent . 

O E F E N B A A N 
€ 12,- (week), € IS,- (weekend) 

Kijk ook op www.nieuwegeinsegc.nl 
(o.a. de routebeschri jving) 

GOLF BIJ INTERSPORT 
Intersport, de bekende sportspeclaalzaak 
met 115 vestigingen In Nederland, begeeft 
zich binnenkort ook op de golfmarkt. In drie 
winkels wordt nu al golfequipment verkocht 
(in Rotterdam, Purmerend en Hoorn). Deze 
proef bevalt goed en daarom Is besloten om 
het aantal winkels uit te breiden. 
Begin 2004 zullen 25 tot dertig winkels een 
uitgebreide voorraad golfstokken, -schoe-
nen,-kleding en andere benodigdheden voor 
de sport aanbieden. De andere vestigingen 
zullen ook golfmaterlaal gaan verkopen, 
maar een minder groot assortiment. 
'De essentie van onze formule wordt; een 
hoge kwaliteit en erg betaalbaar,' zegt Aad 
Prins, adviseur van Intersport bij de stap in 
de golfwereld. 'Daarnaast vinden we de 
expertise op de werkvloer erg belangrijk. 
Om de consument goed te kunnen helpen 
gaan we werken met slagkoolen en meetap-
paratuur.' De verkopers zullen bestaan uit 

'mensen met een 
passie voor golf, die 
begrijpen wat een 
golfer wil.' Voordat 
de verkoop van golf-
equipment begint 
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VESTIGINGEN VAN INTERSPORT 
WAAR NU AL GOLFEQUIPMENT 
WORDT VERKOCHT: 
• Intersport Daka 
Abr.Van Stolkweg 66, Rotterdam 
• Intersport Bouchler 
Dubbele Buurt 23-27, Purmerend 
• Intersport Bouchler 
De Huesmolen 6IC, Hoorn 
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