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EEN WARE SLIJTAGESLAG

De veelbesproken golfbaan in Rijswijk is eindelijk verkocht. Na een lange strijd mag de Rijswijkse Golf Club zich

eigenaarnoemen van het golfcomplex langs de A13.

Golf Club, schudt het hoofd als hij terug-

denktaan de gangvan zaken rond de ver-
koopvan de golfbaan. De Vries meent dat de
schuldvan het Rijswijkse debacle voor 100%
bijde gemeente ligt. ‘Er is daar bijna niemand
dieiets begrijptvan hetreilen enzeilenvan
eengolfbaan.’
Afgaand op de reacties van de betrokken poli-

‘] ohnde Vries,voorzitter van de Rijswijkse

ticizal datin de toekomst ook niet veranderen.

‘Ikwil het woord golfbaan nooit meer horen,’
sprak een raadslidvan het CDAtoen de
verkoop een feitwas. ‘We hebben er met
zijnallen een puinhoop van gemaakt, zei
eenaantal collega’s. Die zelfkritiekis

niet misplaatst. In enkele jaren liet het
gemeentebestuur hetverliesvan de NV
Golfbaan Rijswijk oplopen tot tien mil-
joengulden.

In maartvan dit jaar werd tot verkoop be-
sloten omdat de alternatieven, failisse-
ment ofvoortzetting van de NV, de ge-
meenschap nog meer geldzouden kos-

ten.

Afgelopenzomer leek de baanverkocht

te worden aan de Persimmons Groep,
eenAmsterdamse beleggingsmaat-
schappij. Toen Persimmons een nader
onderzoekinstelde om te bekijken wat
menvoor hetgeinvesteerde bedrag ei-
genlijktegemoet kon zien, schrok men
terug. De zaak zag er minder florissant
uitdanverwacht en hetbod werdver-

laagd. De Rijswijkse Golf Club kwam on-
verwachtweer inbeeld en ging alsnog

met ‘de buit’aan de haal.

DeVries noemt de strijd om de Rijswijk-

se ‘eenware slijtageslag’.

‘Hetbestuur heeft er ontzettendveel tijd en
energie in gestoken. Vaak dachten we: het is
voorbij, de gemeente is doofvoor onze argu-
menten en kiestvoor Persimmons. Toch zijn
we, soms tegen beter weten in, door blijven
vechten.’

OPENBAAR KARAKTER

In 1986 behoorde De Vries tot de initiatiefne-
mersvan de aanlegvan een golfbaanin de re-
gio Rijswijk-Voorburg-Leidschendam. Het
werd Rijswijk omdat de toenmalige PVDA-VWD

coalitievan die stad een stuk grond langs de
Al3 beschikbaar stelde. De baan moest een
openbaar karakter krijgen.

DeVries, die inmiddels begonnen was met de
oprichtingvan eenvereniging, juichte dat toe.
‘Devolgende eis was echter dat het ook zo
goedkoop mogelijk moest. Daar is de gemeen-
tevoor heteerstin de fout gegaan. Gewone le-
denbetaalden slechts 800 gulden, bedrijfsle-
den 15000 gulden.’

Voor de bedrijfsleden werd een oude boerde-
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Voorzitter John de Vries: ‘lk ben er van overtuigd
dat de Rijswijkse uiterlijk 1 april 1994 vol zit.

rijverbouwd tot een luxe businesscentre.
Kosten:acht miljoengulden. Datbusiness-
centre woog zo zwaar op de exploitatie dat er
steeds meer bedrijfsleden moesten komen.
DeVries: ‘Die eisten terecht privileges voor
hun geld, waardoor de gewone leden alleen op
onmogelijke tijden aan spelen toekwamen. Na
eengesprek tussengemeente, business-
leden endeverenigingis later een oplossing

gevonden in devormvan bloktijden. De rust op
de Rijswijkse keerde terug.’

Maar nietvoor lang. Bij het eerste jaarverslag
van de NV Golfbaan Rijswijkin 1991 werden
forseverliezen bekend gemaakt.

DeVries: ‘Devereniging heeft daarop direct
tegen de gemeente gezegd: als jullie de baan
willenafstoten praat dan eerst met ons. Die
toezeggingkregenwe.’

Debelofte bleek lucht, toen de gemeente be-
gindit jaar totverkoop wilde overgaan.
Hetverlies liep snelop.
Uiteindelijkwaren er zes serieuze ge-
gadigden. De Persimmons Groep was de
hoogste bieder. De Rijswijkse Golf Club
bood een miljoen minder en was tweede.
Afgelopenzomer leek de deal tussen
Persimmons en de gemeente beklonken.
Beide partijen tekenden een “contract of
intent”.

Saillant was dat de gemeente Robbie van
ErvenDorens had gevraagd als “wijze
man” te adviseren over de manier waar-
op de golfbaanverkocht zou moeten wor-
den.De eigenaar van Reved International
verliet de commissie van wijzen al weer
snelomviaPersimmons als mede-inves-
teerder terug te keren.

Die manoeuvre zettevolgens De Vries
kwaad bloed bij de ledenvan de Rijswijkse.
‘Als “wijze man” had Van Erven Dorens
zichniet moeten latenverleiden deel te
nemenin Persimmons. Hij had veelvoor-
informatie en wist dus ongeveer wat onze
gedachtengang was. Handig gespeeld?
Misschien, maarverstandig was hetvol-
gens mijniet."

KENTERING

Nade ondertekeningvan het “contract of in-
tent” gebood de gemeente Persimmons een
gesprek aan te gaan met de Rijswijkse Golf
Club.

DeVries: ‘Persimmons maakte een nette en
serieuze indruk. Wijweigerden echter omons
neer te leggen bij de situatie. De eigenaren
van Persimmons hadden aangegeven hoe de
rolvande clubzouzijnin hun constructie en
datwas niet bepaald rooskleurig. Alles was ge-




RIS W | ke sb s

richt op de bedrijfsleden. De clubzou getoler-
eerdworden met ten hoogste 250 leden. Op
datmoment hadden we 750 leden. Discussie
was niet mogelijk.’

De hoop bijDe Vries c.s. kwam terug toen
bleek hoe het “contract of intent’ tot stand ge-
komenwas. Nogvoordat de gemeenteraad bij-
eenkon komen - afwezig wegens zomerreces -
had het college al eenvoorlopige overeen-
komst getekend. Alleen de fractievoorzitters
waren daarover geraadpleegd. Hetverkoop-
besluitzouachteraf door de gemeenteraad
moetenworden gesanctioneerd.

De Vries begreep dat het nog nietverloren
was. ‘kben direct politicigaan bellen. Veel
van henwaren opvakantie en de raadvan com-
missarissenvan de NV Golfbaan Rijswijk was
niet eens geinformeerd. [k dacht ditkan ge-
woon niet.’

De hoop dat de baan alsnog behouden zou blij-
venvoor de club, namverder toe toen bleek
dat het overgrote merendeelvan de bedrijfs-
leden niet blijbleek met Persimmons als
eigenaar.

De Vries: ‘Persimmons dacht: wij kiezenvoor
de bedrijfsleden dus we worden met openar-
men ontvangen. Het tegendeel bleek waar. Zo-
wel de bedrijfsledenals de gewone leden had-
dente lijden onder het mismanagementvan
de gemeente, maar de onderlinge verstand-
houding was prima. Persimmons had zich to-
taal niet op de hoogte gesteld hoe hetop de
Rijswijkse functioneerde.’

De definitieve kentering kwam niet lang daarna.
Persimmons bleek bij een nader onderzoek
van de boeken nogal wat ‘lijkenin de kast’ aan
te treffen. Vooral het feit dat eenin hetvoor-
uitzicht gestelde verrekeningvanverliezen,
die een aardig belastingvoordeel zou opleve-
ren, niet door zou gaan was een fikse tegenval-
ler. De beleggingsmaatschappijverlaagde het
bod dusdanig dat de gemeente hetals onaan-
vaardbaar van de hand wees.
Naeenwekenlange periodevan stilte - De
Vries: ‘Er was al zoveel nadelige publiciteit ge-
weestvoor de golfsport dat we overeenkwa-
men de zaakachter de schermenaf te hande-
len’-werd bekend dat er overeenstemming
was bereikt tussen het college en de Rijswijk-
se Golf Club.

De aandelenvan de NV Golfbaan Rijswijkzijn
verkochtaan de Rijswijkse Golf Clubvoor één
gulden. De club neemt geen schuldenvan de
NVover. De gemeente blijft garant staanvoor
een leningvan 7,8 miljoen gulden, verstrekt
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eennieuwe leningvan 7,1 miljoen en ontvangt
jaarlijks 350.000 erfpachtvan de club.

KWALITEIT

Er gaat nogal watveranderen binnen de Rijs-
wijkse. Het openbare karakterverdwijnt en de
scheiding tussen bedrijfsleden en gewone le-
denvervalt. Het businesscentre wordtvoor ie-
dereen toegankelijk. Daar staat uiteraard wel
wat tegenover. Huidige leden die lid wensen
te blijvenvan hun club moeten eenaandeel
nemenvan 6000 gulden. De jaarcontributie zal
1400 gulden bedragen. Tijdens een buitenge-
wone ledenvergadering toonden de ledenvan
de Rijswijkse zich unaniemvoorstander van
deze plannen.

De Rijswijkse Golf Clubvraagtvan nieuwe le-
den naast de jaarcontributie en de verplich-
ting tot hetaanschaffenvan eenaandeel, een
entreefeevan 1500 gulden.

Forse bedragen, maar De Vries is ervan over-
tuigd dat de Rijswijkse uiterlijk 1 april 1994 vol
zit.

‘Daarvoor moeten we 800leden en200 spelen-
de bedrijfsleden hebben. We blijven namelijk
welwerken met sponsors en hoofdsponsors.
Zijhebben het recht om meerdere mensen te
laten spelen en relaties uit te nodigen. Drie-
honderd ledenvan de Rijswijkse hebbenzich
inmiddels aangemeldals lidvan de ‘nieuwe’
club. Zonder enige vormvan publiciteit heb-
benwe al 80 tot 90 nieuwe leden kunnen bij-
schrijven. Leden diezichvoor 1 januari 1994
aanmelden betalen in plaats van 1500, 1000
guldenentreefee. Uitalle onderzoeken blijkt
dat devraag naar golfin deze regio erg grootis.
Als mensen hun keuze bepalenvoor een golf-
baan zal kwaliteit doorslaggevendzijn. Ik denk
dat de Rijswijkse veel te bieden heeft. leder-
eendie hiervoor het eerst speeltzegt: de
baanisveel leuker dan we dachten. De komen-
dejarenzal de baan een parkachtig karakter
krijgen. Met het clubhuis, de drivingrange en
het prachtige businesscentre voorzie ikvoor
de Rijswijkse een mooie toekomst.’

De Vries zal dat nietals voorzitter meemaken.
Binnenkort stelt hijzijn portefeuille beschik-
baar. De praeses s aan het einde van zijn la-
tijn. ‘De laatste maanden waren slopend. Het
is echt een slijtage slag geweest. De overwin-
ningvergoedtveel, maar ik heb tijd nodig om
totrustte komen.’

Gerard Louter

GOLE-
CLUBS

Met gebruik van
moderne computer-
apparatuur maken
wij een analyse
van uw swing.
Wij zijn dan in
staat golfclubs
te vervaardigen
op uw specifieke
spelvaardigheid en
mogelijkheden....

...immers geen
golfer is gelijk.

En voor de prijs
hoeft u het niet te laten...
Bel voor onze brochure:

 GUSTOM BUILT

(GOLF €LAUBS
BY LUCAS HOLLERTT

Dotterbloemstraat 25
3053 JV Rotterdam
Tel.: 010 - 4220295
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