
slaan. 
Toch is in de drie achter ons liggende 
zomers wel gebleken dal de golfer zich 
best aan deze situatie kan aanpassen. 
Hoe langer hoe meer begrijpen de re-
creanten - dikwijls dezelfde mensen -
wat golf is en zij zijn echt wel bereid 
rekening te houden met de golfspelers 
door daar te gaan zitten waar ze geen 
belemmering vormen. Ook tonen ze vaak 
grote interesse voor het spel zelf. 
Het valt dus allemaal erg mee, temeer 
omdat het maar om een paar maanden 
per jaar gaat. De rest van hel jaar is de 
Kleiburg een rustig , ja zelfs eenzaam 
gebied. Ik heb over deze bijzonderheid 
van 'onze' course wat uitgeweid omdat 
dit typerend is voor een openbare baan. 
Veel golfers van elders zullen zich deze 
omstandigheden moeilijk voor kunnen 
stellen. 

Ontwikkeling van de baan 

In de loop van de afgelopen jaar zijn de 
fairways verlengd. De greens die in het 
begin natuurlijk nog nergens naar leken, 
werden gaandeweg verbeterd en soms 
geheel opnieuw aangelegd. Hierbij werd 
bijna altijd rekening gehouden met de 
suggesties van ons golfbestuur. De bos-
partijen werden toegankelijker gemaakt, 
zodat men nu minder vaak zijn bal 
verliest. 
Hoewel ik onmiddellijk erken dat deze 
course zeker niet de toets der vergel ijking 
met andere banen kan doorstaan, is zij 
nu toch lang genoeg en zeker goed 
bespeelbaar. De Nederlandse Golf Fe-
deratie heeft haar vorig jaar gekeurd en 
de SSS op 60 vastgesteld. 
Er zijn nog geen bunkers in de course, de 
fairways zijn smal en de bossages er-
langs dicht. Het Hartelkanaal is diep. 
Voor de minder bekwame speler zijn dit 
toch niet te onderschatten 'mental ha-
zards'. 

Lessen 

Er is een oefenterrein waarop een golfle-
raar die bij het recreatieschap in dienst is, 
les geeft. Van deze mogelijkheid wordt 
druk gebruik gemaakt, ook door velen die 
onbekend waren met de golfsport, maar 
nu de kans om haar te beoefenen met 
beide handen aangrijpen. 
De tarieven van de baan zijn alleszins 
redelijk. Zo kost een jaarkaart voor het 
eerste gezinslid f 230,-, voor het twee-
de en volgende gezinsleden en voor 
jongeren beneden 16 jaar f 150,- , een 
dagkaart kost f 10,-, huur van een 
halve set stokken f 10,50 en het gebruik 
van de oefenbaan per uur f 3,50. 

Golfclub Kleiburg 

Toen het recreatieschap contact had 
gekregen met geïnteresseerden in de 
golfsport verzocht het enkelen hiervan 
wedstrijden te willen organiseren om de 
opkomst te stimuleren. Bij de afslag van 
de eerste hole werd een verrijdbare hut 
geplaats waar kaartjes werden verkocht 
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en golfartikelen werden verhuurd en ver-
kocht. Ook was het van het begin af aan 
mogeli jk golflessen te nemen. 
Na de eerste wedstrijden groeide spoe-
dig het verlangen een club op te richten 
om de belangen der spelers beter te 
kunnen behartigen. Het recreatieschap 
heeft daar wel de hand in gehad. Het kon 
zich zelf moeilijk met clubzaken bezig 
houden maar was wel gebaat met een 
goede regeling hiervan. Het was duidelijk 
dat de nieuw op te richten club op de 
gedachte van gebaseerd 
diende te zijn. 
Van de golfclub Kleiburg kan iedereen lid 
worden zonder betaling van entreegeld. 
De contributie is zo laag mogeli jk gehou-
den en bedraagt - buiten de jaarkaart 
voor de baan - voor volwassenen 
f 35,- per jaar, voor gezinsleden 
f 20,- en voor jeugdleden en studeren-
den f 14,-. Nadat wij op 1 januari van dit 
jaar mochten toetreden tot de NGF zijn 
deze contributies met die voor deze 
federatie verhoogd. Met de ontvangen 
gelden worden de diverse kosten gedekt 
die een club nu eenmaal heeft en een 
bescheiden reserve gekweekt voor club-
huisvoorzieningen. 

Wedstrijden 

Behalve in de zomervakantie organiseert 
de club iedere 14 dagen op zaterdag een 
wedstrijd voor spelers met handicap te-
gen een bescheiden inleggeld. Op de 
andere zaterdagen worden vaak gezel-
ligheidswedstrijden gehouden, waarbij 
de handicappers gemixed worden met 
beginnelingen. De wedstrijden zijn 
meestal over 9 holes en worden vaak 
gevolgd door een gezellig samenzijn met 
een barbecue of St. Nicolaas-, Kerst- of 
Nieuwjaarsviering. Hierdoor is een hech-
te band gegroeid tussen de geregeld 
spelende leden, wier aantal steeds toe-
neemt en nu ± 140 bedraagt. De meeste 
leden komen uit het Rijnmondgebied. 
Nu we lid geworden zijn van de NGF 
hebben we ons ingeschreven voor de 
veteranen competitie. We willen voor-
zichtig beginnen, immers vele zaken 
liggen bij ons principieel anders. 

Bouwkeet 

Spoedig na de oprichting van de club kon 
een lid de hand leggen op een oude 
houten bouwkeet van 15 x 5 m. Nadat 
het gebouwtje met financiële steun van 
het recreatieschap was opgeknapt en 
van stromend water was voorzien werd 
het de club als clubhuis toegewezen. De 
leden zelf zorgen voor het inwendige 
schilderwerk en de aankleding zoals 
meubilair, kachels, keukengerei en een 
lichtaggregaat. Met eigen kracht werd het 
aggregaat geplaatst en de elektriciteits-
kabels door het bos getrokken zodat we 
nu in de donkere uren licht hebben. 
Binnenkort zal er ook een telefoon zijn. 
Kortgeleden werd de club een tweede 
houten gebouwtje aangeboden. We 
moesten het echter wel zelf afbreken en 
vervoeren, hetgeen met hulp van het 

recreatieschap in 2 morgens werd ge-
daan. Het wachten is nu op de bouwver-
gunning . 
In het clubgebouw kan men op de 
weekends koffie en frisdranken krijgen. 
De club heeft geen personeel in dienst, 
wi l dit ook niet en moet dus met eigen 
leden alle voorkomende werkzaamhe-
den uitvoeren. Zelfwerkzaamheid is ge-
boden, maar daardoor is er wel een 
gezellig clubleven ontstaan. 
Luxe is er niet , er kan ook niet gegeten 
worden en voorlopig (tot het tweede 
gebouwtje staat) is er geen douchegele-
genheid. Voor de leden van onze club is 
dit echter minder belangrijk of zo men wil: 
een noodzakelijk kwaad. We kunnen 
echter golfen en daarna warm en droog 
zitten napraten over de golfprestaties en 
-ervaringen van die en andere dagen. 

W. BAGCHUS 

Rydermeest 
verkocht in 1975 
Tijdens een bezoek aan het voorraadma-
gazijn van de P.G.C.A. Holland in Rijen, 
Noord-Brabant, wist directeur J. Otte-
vanger te vertellen dat van het merk 
Ryder in 1975 de meeste stokken zijn 
verkocht. Niet minder dan 160 sets von-
den een eigenaar. Een set Ryder kost 
1294 gulden. Lynx, de topper in 1974, 
werd goede tweede. 
De meest verkochte putter was die van 
Ping. Hiervan werden 500 exemplaren 
verkocht, 200 meer dan van de Ray Cook 
putter. Bij de ballen ging de Dunlop 65 het 
meest over de toonbank. Slazenger, 
Penfold en Uniroyal zijn enkele andere 
merken waarmee veel gespeeld wordt. 
De prijs van Titleist, de bal waarmee 80% 
van de professionals in Amerika speelt, is 
gedaald van f 5,50 enige jaren geleden 
tot f 3 ,90 nu. Daarmee is de beste bal 
ook binnen het bereik gekomen van de 
clubgolfer. 
Een enorm succes boekte het Zweedse 
schoenenmerk Tretorn. Niet minder dan 
2000 paar werden hiervan verkocht. 
Maar het grootste succes was wel weg-
gelegd voor de P.G.C.A. Holland zelf. De 
omzet van golf artikelen ging omhoog van 
1,3 miljoen gulden in 197 4 naar 1,9 
miljoen gulden in 1975. De P.G.C.A. 
levert niet alleen aan clubprofessionals in 
Nederland, maar ook aan België en sinds 
kort aan de enige club in Luxemburg. 

Tony Jacklin in Golf International: 'Ik 
lees altijd artikels over mensen die zeg-
gen: 'Jacklin hoeft niet meer, hij wil niet 
meer, hij is verwend geraakt door het 
succes, hij heeft zijn tijd gehad, hij is 
binnen, het interesseert hem niet meer. ' 
Al die mensen moesten eens weten 
hoeveel nachten ik wakker lig en m'n hart 
binnenste buiten keer, omdat ik niet meer 
dezelfde prestaties lever als vroeger'. 


